Sygn. akt I ACa 856/12

WYROK
W IMIENIU RZECZYPOSPOLITEJ POLSKIEJ

Dnia 24 stycznia 2013 r.

Sad Apelacyjny w Warszawie I Wydzial Cywilny w skladzie:
Przewodniczqcy — Sedzia SA — Marzena Konsek — Bitkowska
Sedzia SA — Lidia Sularzycka

Sedzia SO del. — Grzegorz Tylinski /spr./

Protokolant — st. sekr. sqd. Katarzyna Foltak

po rozpoznaniu w dniu 24 stycznia 2013 r. w Warszawie na rozprawie sprawy z powodztwa (...) spotki z ograniczong
odpowiedzialno$cig z siedzibg w P.

przeciwko(...)- spolka z ograniczona odpowiedzialno$cia i spotka” spolce komandytowej z siedziba w W.
o zaplate

na skutek apelacji obu stron

od wyroku Sadu Okregowego w Warszawie

z dnia 28 lutego 2012 r. sygn. akt XVI GC 895/10

I. zmienia zaskarzony wyrok:

1) w punkcie II (drugim) czesciowo w ten sposob, ze zasadza dodatkowo od (...) - spélka z
ograniczonqg odpowiedzialnosciq i spolka” spolki komandytowej z siedzibg w W. na rzecz (...)
spolki z ograniczong odpowiedzialnosciq z siedzibq w P. kwote 109.695,64 zl (sto dziewieé tysiecy
sze$cset dziewieédziesiqt pieé zlotych i szesédziesiqt cztery grosze) wraz z odsetkami w wysokosci
ustawowej od dnia 8 sierpnia 2009 r. do dnia zaplaty,

2) w punkcie III (trzecim) w ten sposob, ze w miejsce kwoty 53.035 zl (pieédziesiqt trzy tysiqce
trzydziesci pieé zlotych) zasqdza od ,,(...) - spolka z ograniczonqg odpowiedzialnosciq i spotka” spotki
komandytowej z siedzibg w W. na rzecz (...) spolki z ograniczonq odpowiedzialnosciq z siedzibq
w P. kwote 59.712 zl (pieédziesiqgt dziewieé tysiecy siedemset dwanascie zlotych) tytulem zwrotu
kosztéow procesu;

II. oddala apelacje pozwanego,

III. zasqdza od (...), - spolka z ograniczonq odpowiedzialnosciq i spotka” spotki komandytowej
z siedzibq w W. na rzecz (...) spolki z ograniczonq odpowiedzialnosciq z siedzibq w P. kwote
10.85571 (dziesieé tysiecy osiemset pieédziesiqt pieé¢ zltotych) tytulem zwrotu kosztéow postepowania
apelacyjnego.

Sygn. akt I ACa 856/12

UZASADNIENIE



Powod Spélka (...) Spdlka z 0. 0. w P. pozwem z dnia 23 wrze$nia 2010 r. wnidslt o zasadzenie od pozwanego (...), -
spotka z o.0. i spotka spotka komandytowa w W. kwoty 1 050 234,05 zlotych wraz z odsetkami ustawowymi od kwot:
1 830 zlotych za okres od dnia 4 wrze$nia 2006 roku do dnia zaplaty, 18 665,88 zlotych za okres od dnia 28 wrze$nia
2006 roku do dnia zaplaty, 17 931,93 zlotych za okres od dnia 5 grudnia 2006 roku do dnia zaplaty, 10 957,38 ztotych
za okres od dnia 7 stycznia 2007 roku do dnia zaplaty, 31 687,21 zlotych za okres od dnia 5 lutego 2007 roku do dnia
zaplaty, 6 079,97 zlotych za okres od dnia 19 lutego 2007 roku do dnia zaplaty, 4 593,31 zlotych za okres od 16 marca
2007 r. do dnia zaplaty, 62 098,21 zlotych za okres od 16 kwietnia 2007 r. do dnia zaplaty, 1 649,44 zlotych za okres
od 19 kwietnia 2007 r. do dnia zaplaty, 677,71 zlotych za okres od 23 kwietnia 2007 r. do dnia zaplaty, 4 026 ztotych
za okres od 27 kwietnia 2007 r. do dnia zaplaty, 494,10 zlotych za okres od 3 maja 2007 r. do dnia zaplaty, 32 117,13
zlotych za okres od 11 maja 2007 r. do dnia zaplaty, 13 196,24 zlotych za okres od 30 czerwca 2007 r. do dnia zaplaty,
18 085,44 zlotych za okres od 14 lipca 2007 r. do dnia zaplaty, 49 241,83 zlotych za okres od 11 sierpnia 2007 r. do
dnia zaplaty, 768,60 zlotych za okres od 12 sierpnia 2007 r. do dnia zaplaty, 36 710,31 zlotych za okres od 16 wrze$nia
2007 r. do dnia zaplaty, 2 152,08 zlotych za okres od 17 wrzeénia 2007 r. do dnia zaplaty, 14 845,10 zlotych za okres
od 15 pazdziernika 2007 r. do dnia zaplaty, 44 814,17 zlotych za okres od 12 listopada 2007 r. do dnia zaplaty, 5 149,62
zlotych za okres od 16 listopada 2007 r. do dnia zaplaty, 1 054,08 zlotych za okres od 1 grudnia 2007 r. do dnia zaplaty,
20 732,18 zlotych za okres od 3 grudnia 2007 r. do dnia zaplaty, 1 952 zlotych za okres od 15 grudnia 2007 r. do dnia
zaplaty, 28 372,57 zlotych za okres od 17 grudnia 2007 r. do dnia zaplaty, 11 986,50 zlotych za okres od 22 grudnia
2007 r. do dnia zaplaty, 823,50 zlotych za okres od 27 grudnia 2007 r. do dnia zaplaty, 11 779,55 zlotych za okres od
29 grudnia 2007 r. do dnia zaplaty, 917,44 zlotych za okres od 31 grudnia 2007 r. do dnia zaplaty, 1 907,92 zlotych
za okres od 12 stycznia 2008 r. do dnia zaplaty, 19 644,16 zlotych za okres od 14 stycznia 2008 r. do dnia zaplaty,
823,50 zlotych za okres od 14 lutego 2008 r. do dnia zaplaty, 3 586,80 zlotych za okres od 22 lutego 2008 r. do dnia
zaplaty, 512,40 zlotych za okres od 25 lutego 2008 r. do dnia zaplaty, 25.1 31,51 zlotych za okres od 27 lutego 2008 .
do dnia zaplaty, 3 821,04 zlotych za okres od 29 lutego 2008 r. do dnia zaplaty, 5 947,50 zlotych za okres od 3 marca
2008 r. do dnia zaplaty, 58 451,32 zlotych za okres od 13 marca 2008 r. do dnia zaplaty, 5 156,94 zlotych za okres
od 10 kwietnia 2008 r. do dnia zaplaty, 49 705,83 zlotych za okres od 11 kwietnia 2008 r. do dnia zaplaty, 29 860,13
zlotych za okres od 19 maja 2008 r. do dnia zaplaty, 632,08 zlotych za okres od 17 czerwca 2008 r. do dnia zaplaty,
823,08 zlotych za okres od 119 czerwca 2008 r. do dnia zaplaty, 6 679,50 zlotych za okres od 26 czerwca 2008 r. do
dnia zaplaty, 3 262,85 zlotych za okres od 30 czerwca 2008 r. do dnia zaplaty, 17 648,30 zlotych za okres od 18 lipca
2008 r. do dnia zaplaty, 47 403,05 zlotych za okres od 1 wrzes$nia 2008 r. do dnia zaplaty, 11 935,67 zlotych za okres od
9 wrzeSnia 2008 r. do dnia zaplaty, 1 815,36 zlotych za okres od 10 wrzesSnia 2008 r. do dnia zaplaty, 1 844,64 zlotych
za okres od 11 wrze$nia 2008 r. do dnia zaplaty, 24 483,30 zlotych za okres od 17 wrzesnia 2008 r. do dnia zaplaty,
27 594,10 zlotych za okres od 6 paZzdziernika 2008 r. do dnia zaplaty, 854 zlotych za okres od 7 pazdziernika 2008
r. do dnia zaplaty, 10 257,76 zlotych za okres od 10 pazdziernika 2008 r. do dnia zaptlaty, 2 976,80 zlotych za okres
od 17 pazdziernika 2008 r. do dnia zaplaty, 29 866,62 zlotych za okres od 20 paZdziernika 2008 r. do dnia zaplaty,
7 004,75 zlotych za okres od 11 listopada 2008 r. do dnia zaptaty, 13 125,98 zlotych za okres od 19 listopada 2008 r.
do dnia zaplaty, 22 284,40 zlotych za okres od 20 listopada 2008 r. do dnia zaplaty, 6 275,68 zlotych za okres od 24
listopada 2008 r. do dnia zaptlaty, 3 660 zlotych za okres od 27 listopada 2008 r. do dnia zaplaty, 23 524,86 zlotych
za okres od 12 grudnia 2008 r. do dnia zaplaty, 14 216,90 zlotych za okres od 24 grudnia 2008 r. do dnia zaplaty, 2
429,86 zlotych za okres od 19 stycznia 2009 r. do dnia zaplaty, 24 547,68 zlotych za okres od 6 lutego 2007 r. do dnia
zaplaty, 29 981,13 zlotych za okres od dnia 14 sierpnia 2007 r. do dnia zaplaty, 34 541,78 zlotych od dnia 29 kwietnia
2008 r. do dnia zaplaty oraz 20.625,05 zlotych za okres od dnia 22 lipca 2008 r. do dnia zaplaty; wnoszac takze o
zasadzenie zwroty kosztéw postepowania.

Pozwany (...),- Spoika z o. 0. i spotka spotka komandytowa wnosit o oddalenie powodztwa wraz z zasadzeniem zwrotu
kosztow postepowania.

Wyrokiem z dnia 28 lutego 2012 r. (sygn. akt XVI GC 895/10) Sad Okregowy w Warszawie zasadzit od (...),- spotka
z 0.0. i spotka spotka komandytowa w W. na rzecz (...) sp6tka z 0.0. w P. .kwote 940 538,41 zl. wraz z ustawowymi
odsetkami za okres od dnia 8 sierpnia 2009 roku do dnia zaplaty, oddalajac pow6dztwo w pozostalej czesci oraz



zasgdzajac od pozwanej sp6tki komandytowej na rzecz powoda kwote 53 035 zt tytulem zwrotu kosztow procesu.
Swoje rozstrzygniecie Sad Okregowy oparl na nastepujgcych ustaleniach faktycznych:

(...) spétka z 0.0. w P. weszla w stosunki handlowe ze spélka (...),- poprzez wstapienie w umowe zawarta uprzednio
przez(...). W dniu 5 maja 2006 r. pomiedzy Spo6lka (...) a: 1) (...) S. A., 2) (...), - spolka z o.0. i spbtka spolka
komandytowa i 3) (...) spolka z o. o (jako zamawiajacymi) zostala zawarta umowa o wspoétprace handlowa na czas
nieokreslony. Z kolei w dniu 1 lipca 2006 r. zamawiajacy zawarli porozumienie z (...) spotka z 0.0. w P. oraz (...)
spolka z o.0., ktérego przedmiotem byla zgoda na zakonczenie wspolpracy (...) spolka z 0.0. z zamawiajacymi, przy
jednoczesnym przejeciu obowiazkéw (...) spolka z o.o. wynikajacych z zawartej umowy przez (...) spolka z o.o.
W dniu 14 grudnia 2006 r. strony zawarly kolejng umowe o wspdlprace handlowa, ktéra miala zstapi¢ wszelkie
dotychczasowe umowy i porozumienia pomiedzy. W tym samym dniu podpisane zostaly tez zalaczniki do umowy
regulujace: informacje ogblne, dostawy, warunki handlowe i platnoSci, porozumienie o warunkach handlowych oraz
warunki handlowe. (...) spolka z o. 0. zawarla umowe z (...) pod wplywem pokusy dotarcia do szerszego rynku.
Na pierwszym spotkaniu negocjacyjnym pelnomocnik spolki (...) zostal uprzedzony, ze jesli chce handlowac, to
musi sie podporzadkowa¢ do umowy dostarczonej przez (...),-. Standardowy projekt umowy i warunki wspoétpracy
przedstawione zostaly przez (...) na spotkaniu. Decyzje o warunkach wspdlpracy ze strony (...),- podejmowane
byly nie przez handlowca na spotkaniu negocjacyjnym, a wcze$niej na wyzszym szczeblu spolki (...) bylo zawarcie
umowy o wspoélprace bez zadnych warunkéw dodatkowych. Umowa pomiedzy stronami byla aneksowana w dniach
14 grudnia 2006 r., a nastepnie w dniu 14 stycznia 2008 r. Wspélpraca stron polegala na tym, ze spolka (...)
sprzedawala do placowek spolki (...),- produkty bezmarkowe, ktére nastepnie byly sprzedawane konsumentom
w  sklepach (...). Zgodnie z postanowieniami umownymi (...), - spoétka z o.0. i spotka" spdlka komandytowa
mial §wiadczy¢ na rzecz spoétki (...) nastepujace ustugi: a) uslugi informacji marketingowej (...) polegajace na
udostepnianiu dostawcy analiz sprzedazy poszczeg6lnych artykuléw/ grup artykutéw z podzialem na okresy; celem
miala by¢ pomoc dostawcy w efektywnym planowaniu produkeji i dostaw. W cyklu miesiecznym byly wykonywane
zestawienia o towarze klienta na halach i przesylane klientowi mailem badZ faksem; b) ustugi reklamowe, kt6re
obejmowaé¢ mialy szeroki wachlarz dzialain na rzecz dostawcy zmierzajacych do kreowania wizerunku marki lub
postrzegania firmy dostawcy. W praktyce ustuga ta miala polegaé¢ na umiejscowieniu w gazetkach (...) spoiki (...),
z ktora konsultowano, jaki towar ma sie znalezé w gazetce; ¢) uslugi promocyjne w marketach (...),-, ktére w
praktyce polegaly na wystawianiu towaréw dostawcy w gléwnym wejéciu na plac promocyjny lub tez na gondolach
promocyjnych. Usluga promocyjna byla wigzana z usluga reklamowa — w gazetkach reklamowych zamieszczano
towary podlegajace sprzedazy w markecie oraz cene, czasem cene promocyjng; d) ustugi zarzadzania relacjami z
klientem zamawiajgcego —(...); mialy one polega¢ na opracowaniu projektu koncepcji dostosowania asortymentu
Dostawcy do wymagan nowego lokalnego rynku, na bazie identyfikacji podstawowych grup klientéw oraz czynnikow
najsilniej ksztaltujacych $wiadomo$¢ klientdéw. Usluga zwigzana byla z analiza rynku, nowootwieranych marketow,
badan populacji (iloé¢ kobiet, mezczyzn), wieku - miata na celu dopasowani oferty handlowej pod lokalny rynek;
e) ustugi w ramach budzetu promocyjnego, ktére mialy polega¢ na $§wiadczeniu zamawiajacego na rzecz dostawcy
mogace obejmowaé: udostepnianie powierzchni do ekspozycji plakatow lub innych materialéw przekazywanych
przez dostawce; udostepnianie powierzchni celem przeprowadzenia przez dostawce promocji towaréw w formie
degustacji lub prezentacji animacji, umieszczanie dodatkowej wkladki o produkcie dostawcy w gazetce wydawanej
przez zamawiajacego, dystrybucje dostarczanych przez dostawce materiatlow reklamowych oraz wyeksponowanie logo
- marki towaru; f) zarzadzanie budzetem marketingowym, ktore mialo by¢ wykonywane przez zamawiajgcego, w
zwiazku z posiadanym przez niego doswiadczeniem dotyczacym rynku zbytu towaréw oferowanych przez dostawce,
preferencjach klientow zamawiajacego, posiadanymi informacjami o obecnej sytuacji na takim rynku, a takze wiedza
o aktualnym postrzeganiu firmy dostawcy oraz wizerunku marek dostawcy poprzez decyzje o doborze odpowiednich
srodkoéw marketingowych w celu wspierania promocji i reklamy; g) usluga (...) — polegajaca na umozliwieniu
korzystania z czeSci P. portalu internetowego(...) pozwalajacym na generowanie réznorakich raportéw dotyczacych
artykulow dostawcy sprzedawanych przez spo6iki Grupy (...). W zalozeniu usluga miala umozliwi¢ dostawcy $ledzenie
sprzedazy swoich produktow na halach (...). Usluga byla dostepna po zalogowaniu sie tokenem, ktéry miat by¢
wydany Spoétce (...); h) ustuga konsultacji handlowych miata polegaé¢ na konsultacjach w zakresie ceny, opakowania,
jakoSci, pozycjonowania na rynku, planéw sprzedazy, projektéw marketingowych i innych elementéw istotnych dla



handlu towarami dostawcy. W praktyce miano przekazywa¢ dostawcy wiedze na temat produktéw, by w oparciu o
te informacje sporzadzit oferte dla klientow(...) i) rabat potransakcyjny, ktory przyznawany byt przez spotke (...) w
wysoko$ci okreslonej kwoty lub procentu od wartoéci konkretnej dostawy towardw zrealizowanej w danym okresie.

W dalszej kolejnosci Sad Okregowy ustalil, iz Spoélka (...),- nalezno$ci wykazane na w/wym. fakturach pobrala z
naleznoéci (...) spoltkazo.o. (ewentualnie otrzymala zaplate) na podstawie 92 faktur, ktore byly potracane z naleznoéci
spolki (...) wzgledem spolki (...), za§ w szeSciu przypadkach (na kwoty 10 980 zl, 1 830 zl, 333,06 zl, 2 997,45 zl,
179,14 zt orz 1 612,28 z}) zostala zaplacona. Jednocze$nie Sad I instancji ustalil, iz spolka (...),- pobrala od spoiki
(...) kwote 109 695,64 zl tytulem rabatu potransakcyjnego wystawiajac w tym zakresie faktury, note obcigzeniowa lub
note korygujaca (kolejno na kwoty 24 547,69 zl, 29 981,13 zl, 34 541,78 zl oraz 20 625,05 z}).

W dniu 29 lipca 2009 . (...) spétkazo.o. wezwala spolke (...),- do zaplaty kwoty 1 077 074,04 z}. w nieprzekraczalnym
terminie do dnia 7 sierpnia 2009 r., za$ dnia nastepnego spolka (...) nadala na poczcie wniosek o przeprowadzenie
posterowania pojednawczego w stosunku do spoékki (...),- w tym zakresie — do Sadu Rejonowego dla m. st. Warszawy
Wydzialu Gospodarczego.

W tak ustalonych okoliczno$ciach faktycznych Sad I instancji zwazyl, iz w sprawie niniejszej pow6d dochodzi od
pozwanego zwrotu bezpodstawnie pobranych naleznoSci pod postacia tzw. ,oplat pétkowych". W §wietle art. 15 ust.
1 pkt 4 ustawy z dnia 16 kwietnia 1993 r. o zwalczaniu nieuczciwej konkurencji, czynem nieuczciwej konkurencji
jest utrudnianie dostepu do rynku poprzez pobieranie innych niz marza handlowa oplat za przyjecie towaru do
sprzedazy. Regulacja ta, jak zwazyt to Sad Okregowy, ingeruje w stosunki zobowigzaniowe pomiedzy dostawcami, a
przedsiebiorcami handlowymi, wylaczajac swobode stron w ustalaniu oplat, jakie moga by¢ pobierane od dostawcow
towaréw w zwigzku z przyjeciem towaréw do sprzedazy. Unormowanie to stanowi jednoznacznie, iz w zwiazku z
przyjeciem towaru do sprzedazy pobieranie wszelkich oplat jest wykluczone, za wyjatkiem ograniczonym do marzy
handlowej. W tym zakresie Sad Okregowy zauwazyl takze, iz hipoteza czynu nieuczciwej konkurencji zawartego
W powyzszym unormowaniu objete sa dwie przeslanki: pobieranie innych oplat anizeli marze handlowe oraz
uwarunkowanie przyjecia do sprzedazy towaru od uzyskania za to od dostawcy oplaty, przy czym ta druga przestanka
ma miejsce wowczas, gdy odbiorca narzuca dostawcy oplaty bez spelienia przez niego §wiadczenia wzajemnego i bez
negocjacji. Powod, co wynika ze wskazanych przez Sad I instancji okoliczno$ci faktycznych, pomimo checi negocjacji,
w rzeczywisto$ci nie miat realnych mozliwoSci negocjowania ustug dodatkowych. Te okoliczno$ci doprowadzily ten
Sad do pogladu o utrudnianiu dostepu do rynku, w tym zakresie Sad Okregowy podzielil stanowisko zaprezentowane
we wskazanych orzeczeniach Sadu Najwyzszego. W dalszej kolejnosci Sad Okregowy zwazyl, iz wszystkie wskazane
uprzednio ushugi uzna¢ nalezy za narzucone. Powodowa Spolka zostala obcigzona wynagrodzeniem dla pozwanego
bez speienia przez niego $wiadczenia wzajemnego. Uslugi wykonywane przez pozwanego: albo mialy na celu
korzy$ci przynoszace w gléwnej mierze samemu pozwanemu (takie jak ustugi w ramach budzetu promocyjnego,
zarzadzanie budzetem marketingowym, ustugi reklamowe, uslugi promocyjne w marketach (...),-, gdyz dotyczyly
towaréw pozwanego i dawaly szanse na zwiekszenie zyskéw pozwanego), albo stuzyly do gromadzenia informacji
uzytecznych dla pozwanego, a nieuzytecznych dla powoda (ustuga informacji marketingowej (...) ustuga (...) - gdyz to
pozwanemu potrzebne byly informacje o stanach magazynowych i w razie potrzeb zglaszal powodowi zapotrzebowanie
dalszych dostaw), badz tez byly oplata zwiazana z wej$ciem do sieci (ustluga konsultacji handlowych, gdyz nie kryla sie
za ta ustugg zadna czynno$¢ - poza utrzymywaniem zwyklych relacji handlowych pomiedzy podmiotem posiadajacym
sie¢ marketow a dostawcy).

Odmiennie jednak Sgd Okregowy ocenil roszczenie zwigzane z rabatem potransakcyjnym, w tym zakresie zauwazajac,
iz zasadniczo, w praktyce dopuszczalno$c jego stosowania nie jest kwestionowana. Idea tego rabatu jest jednak
taka, ze im wiekszy obrét pomiedzy stronami tym mniejsza marza sprzedawcy. Po osiagnieciu okreslonego obrotu
Dostawca winien zastosowac upust w cenie, co czyni poprzez skorygowanie nalezno$ci na fakturach. W tym zakresie
zwrdcono uwage, iz z jednej strony to sam powod skorygowal nalezno$éc na fakturach, czym sam ustalal ostateczng
cene sprzedazy (a tym samym nota obcigzeniowa do niczego nie przymuszala powoda), a ponadto, iz z rabatem
potransakeyjnym nie wigze sie zadna usluga, nie moze by¢ on zatem traktowany jak inne ustugi. Nie mozna korygowa¢é
na podstawie art. 15 ust. 1 pkt 4 ustawy o zwalczaniu nieuczciwej konkurencji postanowien stron dotyczacych



glownych éwiadczen stron, w tym cene lub wynagrodzenie (art. 385" §1 zd. 2 k. c.). Uzgodnienia dotyczace rabatu

potransakeyjnego dotycza uzgodnien ceny sprzedazy towaréw i powinny byé honorowane w granicach art. 353" k.c.
Dlatego tez roszczenie powoda w zakresie kwoty 109 695,64 zl dotyczacej rabatu potransakcyjnego Sad Okregowy
uznal za niezasadne.

Oceniajac zasadno$¢ roszezenia w zakresie dochodzonych odsetek Sad I instancji zauwazyl, iz termin spelnienia
dochodzonego w sprawie $wiadczenia nalezalo polaczy¢ z data wezwania do zaplaty. Swiadczenie z bezpodstawnego
wzbogacenia (nienaleznego $wiadczenia) ma charakter bezterminowy, wiec do okreslenia terminu jego spelnienia
stosuje sie przepis art. 455 k. c., zgodnie z ktorym jezeli termin spelnienia $§wiadczenia nie jest oznaczony ani nie
wynika z wlaSciwo$ci zobowigzania, §wiadczenie powinno byé¢ spelnione niezwlocznie po wezwaniu dluznika do
wykonania. Okoliczno$¢, iz roszczenie z bezpodstawnego wzbogacenia jest natychmiast wymagalne, nie oznacza, ze
od tej daty dluznik popada w zwloke ze spelnieniem $wiadczenia. Skoro — jak wynika z poczynionych w sprawie
ustalen faktycznych - pozwany wezwany zostal do zaplaty naleznoéci i okreélil termin w ktérym nalezy dokonaé
zaplaty — dlatego odsetki naleza sie po uplywie zakreS§lonego terminu. Ponadto Sad Okregowy zwazyl, iz stosownie
do art. 20 ustawy o zwalczaniu nieuczciwej konkurencji roszczenia z tytulu czyndéw nieuczciwej konkurencji ulegaja
przedawnieniu z uplywem lat trzech, a powdd zglosil calo$é naleznos$ci przed uplywem tego terminu.

O kosztach postepowania Sad Okregowy orzekl na podstawie art. 100 Kodeksu postepowania cywilnego oraz § 6 pkt 7
rozporzadzenia Ministra Sprawiedliwosci z dnia 28 wrzes$nia 2002 r. w sprawie oplat za czynnoéci radcéw prawnych
oraz ponoszenia przez Skarb Panstwa kosztoéw pomocy prawnej udzielonej przez radce prawnego ustanowionego z
urzedu (Dz. U. Nr 163, poz, 1349, ze zm.), w tym zakresie zwazajac, iz na laczne koszty stron, na ktore skladaja
sie: oplata od pozwu i wynagrodzenia pelnomocnikéw wynosi 66 946 zl. Powod wygral sprawe w 90%, dlatego
pozwany winien ponie$¢ laczne koszty procesu w tej proporcji co stanowi 60 251,40 zl. z lacznej kwoty kosztow,
za$ po odliczeniu kosztoéw poniesionych przez pozwanego w postaci wynagrodzenia pelnomocnika z oplata od
pelnomocnictwa pozostaje do zwrotu na rzecz powoda kwota wskazana w wyroku.

Od powyzszego wyroku Sadu Okregowego w Warszawie z dnia 28 lutego 2012 r. apelacje wniosly obie strony
postepowania.

Dalej idaca apelacje wnidst pozwany (...),- Sp. z o. o. i spotka spdtka komandytowa zaskarzajac wyrok w czesci
zasadzajacej od pozwanego na rzecz powoda, kwote 940 538,41 zlotych wraz z ustawowymi odsetkami od dnia 8
sierpnia 2009 roku do dnia zaplaty (punkt I wyroku) oraz w czeSci zasadzajacej od pozwanego na rzecz powoda kwote
53 035 zlotych, tytulem zwrotu kosztéw procesu (pkt. III wyroku). Apelujacy zaskarzonemu wyrokowi zarzucit: 1)
naruszenie przepisow postepowania — art. 233 § 1 Kodeksu postepowania cywilnego poprzez dowolng, a nie swobodna,
ocene zebranego w sprawie materiatu dowodowego, przejawiajaca sie poprzez dowolne i arbitralne wyprowadzenie
wniosku, ze wynagrodzenie za ustugi $wiadczone przez pozwanego na rzecz powoda maja w rzeczywistosci charakter
innej niz marza oplaty za przyjecie towaréw do sprzedazy, co stoi w sprzecznoéci z zebranym w sprawie materialem
dowodowym, w szczegblnoéci z zeznaniami Swiadkow, jak tez dowodami z dokumentéw; 2) naruszenie przepisow
prawa materialnego: a) przepisu art. 15 ust. 1 pkt 4 u. z. n. k., przez jego bledne zastosowanie i przyjecie, ze
wynagrodzenie za uslugi $wiadczone przez pozwanego na rzecz powoda stanowig czyn nieuczciwej konkurencji
stypizowany w tym przepisie, tj. utrudnianie dostepu do rynku poprzez pobieranie innych niz marza handlowa oplat
z tytutlu przyjecia towaru do sprzedazy; b) przepisu art. 15 ust. 1 pkt 4 u. z. n. k., przez jego bledne zastosowanie
i zaniechanie dokonania analizy rynku, do ktérego dostep mial zostaé¢ ograniczony przez zarzucane pozwanemu
dzialania; c) przepisu art. 498 k. c. - przez jego bledna wykladnie i w konsekwencji niewlasciwe zastosowanie w
niniejszej sprawie, a takze przepisu art. 505 pkt 3 k. c. poprzez niezastosowanie w niniejszej sprawie, i przyjecie,
iz wierzytelno$¢ nienalezna (wynikajaca z czynu niedozwolonego) moze by¢ przedmiotem skutecznego potracenia.
Podnoszac powyzsze zarzuty apelujgca spoéika (...),- Sp. z o. o. i spotka spdtka komandytowa wniosla o: zmiane
zaskarzonego wyroku w zaskarzonej czesci i orzeczenie co do istoty sprawy poprzez oddalenie powodztwa rowniez
co do zaskarzonej czeéci oraz o zasadzenie od powoda na rzecz pozwanego kosztéw postepowania, w tym kosztow
zastepstwa procesowego za obie instancje, wedlug norm przepisanych ewentualnie za$ o uchylenie zaskarzonego



wyroku i przekazanie sprawy do ponownego rozpoznania sagdowi pierwszej instancji, z pozostawieniem temu Sadowi
rozstrzygniecia o kosztach instancji odwolawcze;j.

Uzasadniajac pierwszy z podniesionych zarzutow pozwany wskazal w pierwszej kolejnoSci, iz z zebranego w sprawie
materialu dowodowego w zaden sposéb nie da sie wyprowadzi¢ ustalen oraz wnioskow, do jakich doszedt Sad
Okregowy w oparciu o zebrany w sprawie material dowodowy, a mianowicie, iz wynagrodzenie za ustugi pobierane
przez pozwanego stanowilo inng niz marza oplate za przyjecie towaru do sprzedazy, ktéra utrudniala powodowi dostep
do rynku, a wiec, iz zachowanie pozwanego wyczerpywalo znamiona deliktu nieuczciwej konkurencji. W szczegolnosci
za$ wskazano, iz Sad ten nie przeprowadzil zadnego dowodu na okoliczno$é korzysci, jakie ustugi powyzsze przynosity
powodowi, a jakie pozwanemu, oraz na okoliczno$¢, iz pobierane za te uslugi wynagrodzenie, utrudniato powodowi
dostep do rynku. Dokonujac analizy materialu dowodowego apelujacy doszedl do wniosku, iz Sad I instancji doszed}
do btednych konkluzji, pomijajac w swoich ustaleniach cze$¢ materialu dowodowego — w szczegdlnoSci za$ zeznania
Swiadkow, z drugiej za$ strony pozwana Spotka wskazala, iz postepowanie Sadu I instancji wskazuje dopasowywanie
materialu dowodowego do z gory zalozonej tezy oraz na wybidrcze traktowanie dowodow. Uzasadniajac zarzut
naruszenia prawa materialnego — art. 15 ust. 1 pkt 4 ustawy o zwalczaniu nieuczciwej konkurencji apelujacy wskazal,
iz w analizowanym przypadku w ogole nie zaistnialy przeslanki wskazane w tym przepisie, a w szczego6lnosci,
iz utrudnianie dostepu do rynku sprzeczne z istotg i celem konkurencji polega na podejmowaniu dziatan, ktore
uniemozliwiaja innemu przedsiebiorcy lub grupie przedsiebiorcow rynkowa konfrontacje oferowanych przez nich
towarow (Swiadczonych uslug) w zakresie najistotniejszych parametréw konkurencji, tj. glownie ceny i jakoSci
towarow i ushug, w efekcie czego swoboda podejmowania i prowadzenia przez nich dzialalno$ci gospodarczej ulega
ograniczeniu. Powod — nawet przy przyjeciu, iz doszlo do pobierana innych oplat niz marza — nie wykazal, iz w sprawie
doszto do utrudnienia mu dostepu do rynku, a okolicznoé¢ ta podlega dowodzeniu na réwni z innymi przestankami.
W uzasadnieniu apelacji wskazano takze, iz pozwany wykonywal dla powoda szereg uzgodnionych umownie ustug
— z korzyécia dla powoda, mialy na celu systematyczne zwiekszanie sprzedazy nalezacych do powoda artykulow,
uch promocje i reklame, a tym samym wzrost zamdwien na towary powoda oraz wzrost spodziewanych zyskow.
Apelujacy wskazal takze, iz pozwany nigdy i w zaden sposéb nie utrudnial powodowi dostepu do rynku — nie utrudnial
prowadzenia dzialalno$ci gospodarczej, ani oferowania produktéw innemu odbiorcy (innym sieciom supermarketow),
a przeciwnie — zawiazanie relacji gospodarczych pomiedzy stronami stanowi dow6d na umozliwianie powodowi
wejécia na rynek sieci hipermarketéw. Uzasadniajac zarzut naruszenia art. 498 k. c. oraz art. 505 pkt 3 tego
Kodeksu apelujacy wskazal, iz nawet gdyby przyjaé, iz wierzytelno$¢ pozwanego wobec powoda byla nienalezna, to
o$wiadczenie o jej potraceniu, jako wynikajacej z czynu zabronionego, bytoby nieskuteczne i nie doszloby do zadnej
zmiany w sytuacji majatkowej stron. Powod nie uleglby zatem zubozeniu, za$ pozwany wzbogaceniu, a powodowi
przystugiwalaby nadal wierzytelno$¢ z tytulu sprzedazy towardw.

Apelacje od wyroku Sadu Okregowego w Warszawie z dnia 28 lutego 2012 r. wniost takze powod — (...) spétka z o. o.
w P., zaskarzajac ten wyrok w czeSci — w punkcie IT oddalajacym powoddztwo w pozostalym zakresie, czyli co do kwoty
109 695,64 z} oraz co do odsetek ustawowych od tej kwoty od dnia 8 sierpnia 2009 r. do dnia zaplaty oraz w punkcie
ITI, zarzucajac naruszenie art. 15 ust. 1 pkt 4 ustawy o zwalczaniu nieuczciwej konkurencji poprzez bledne przyjecie, iz
pobieranie przez pozwanego od powoda oplaty z tytulu rabatu potransakcyjnego z tytulu wyréwnania za obnizke ceny
sprzedazy nie wyczerpuje przestanki okreslonej w tym przepisie — tj. pobierania innych niz marza handlowa oplat za
przyjecie towaru do sprzedazy oraz w konsekwencji art. 18 ust. 1 pkt 5 tej ustawy poprzez brak zasadzenia wydania
bezpodstawnie uzyskanych przez pozwanego korzysci w tym zakresie. Podnoszac powyzsze zarzuty powodowa Spotka
wniosla o zmiane zaskarzonego wyroku w pkt II poprzez zasadzenie od pozwanego na rzecz powoda ponad kwote
zasgdzong w punkcie I kwoty 109 695,64 z} wraz ustawowymi odsetkami za okres od dnia 8 sierpnia 2009 r. do
dnia zaplaty oraz w punkcie III poprzez zasadzenie kosztow postepowania przed Sadem I instancji od pozwanego na
rzecz powoda wedlug norm przepisanych, a ewentualnie o uchylenie wyroku Sadu I instancji w zaskarzonej czesci
oraz przekazanie Sadowi I instancji sprawy do ponownego rozpoznania w tym zakresie. Apelujacy wnosil takze o
zasadzenie od pozwanego na rzecz powoda kosztow postepowania, w tym kosztéw zastepstwa procesowego przed
Sadem II instancji wedlug norm przepisanych.



Uzasadniajac zarzut apelacyjny powodowa Spdtka wskazala, iz jakkolwiek stosowanie rabatoéw jest dopuszczalne w
stosunkach pomiedzy przedsiebiorcami, jednakze w przypadku niniejszej sprawy nie wystepuje klasyczny rabat, a
jedynie dodatkowa oplata ukryta pod tym okre$leniem. Rabat potransakcyjny nie byl ekwiwalentnym $wiadczeniem
za jakakolwiek ustuge $wiadczong przez pozwanego, ani nie byl upustem od ceny. Nadto rabat ten nie btt dobrowolnie
udzielony przez powoda, byla to nastepna dodatkowa oplata z tytulu dopuszczenia towaréw do sprzedazy. Rabat
udzielany byl przez powoda przy zakupie towardéw przez pozwanego. Tym samym mial on charakter oplaty, od
ktorej uzaleznione bylo przyjecie towaru do sprzedazy, a ktory nie stanowil marzy handlowej. Analizujac mechanizm
naliczania takiego rabatu apelujacy zwrécil uwage, iz pozwany od ustalenia oplaty uzaleznial przyjecie towaru do
sprzedazy. Charakterystyczny byl takze sposdb naliczania takiego rabatu — to pozwany wystawial note korygujaca na
kwote tego rabatu, po czym powdd zmuszony byl do wystawienia faktur korygujacych do uprzednio wystawionych
faktur sprzedazowych, co prowadzi apelujacego do wniosku, iz rabat ten nie byl upustem od ceny, a stanowil
dodatkowg oplate. W uzasadnieniu apelacji powoda zwrdcono takze uwage, iz — wbrew stanowisku Sadu i instancji,
a zgodnie z pkt 19 zalacznika(...) do umowy o wspodlprace handlowa nota obcigzeniowa stanowila wezwanie do
wystawienia przez dostawce faktury korygujacej, a zatem to pozwany narzucal rabat.

Sad Apelacyjny zwazyl co nastepuje:

Oceniajac w pierwszej kolejnoéci — jako dalej idace — zarzuty apelacji pozwanej spolki (...),- Sp. z 0. o. i spotka spotki
komandytowej uznac je nalezy za niezasadne i nie mogace prowadzi¢ do uchylenia lub zmiany zaskarzonego wyroku.

W pierwszej kolejnoéci ponownie zwrdcic¢ nalezy uwage, iz zgodnie z art. 15 ust. 1 pkt 4 ustawy z dnia 16 kwietnia
1993 1. 0 zwalczaniu nieuczciwej konkurencji (t. jedn. Dz. U. z 2003 r. Nr 153, poz. 1503 ze zm.) czynem nieuczciwej
konkurencji jest utrudnianie innym przedsiebiorcom dostepu do rynku, w szczegdlnoSci przez pobieranie innych niz
marza handlowa oplat za przyjecie towaru do sprzedazy. Z powyzszego unormowania wynika wprost, iz pobieranie
innych niz marza handlowa oplat za przyjecie towaru do sprzedazy jest — jak wyraznie wskazal to ustawodawca
— czynem nieuczciwej konkurencji. Zwazyé takze nalezy, iz wskazany w art. 15 powyzszej ustawy czyn nieuczciwej
konkurencji polega na utrudnianiu — nie za$ na uniemozliwianiu — innym przedsiebiorcom dostepu do rynku. Co
wiecej powyzszy sposob regulacji prowadzi¢ musi do wniosku, iz wskazane w art. 15 ust. 1 pkt 1 — 5 (a zatem
takze wskazane w punkcie 4 tego ustepu) dzialania sa przejawami czynu nieuczciwej konkurencji polegajacym na
utrudnieniu dostepu do rynku. Kazde z zachowan wskazanych w tym ustepie zawsze prowadzi do utrudnienia dostepu
do rynku, a zatem zbedne jest — wbrew stanowisku apelujacego — wykazywanie, iz poprzez pobieranie innej niz
marza handlowa oplat za przyjecie towaru do sprzedazy, nastgpilo utrudnienie dostepu do rynku. Dokonujac w tym
zakresie oceny zaistnienia przestanek wskazanych w art. 15 ust. 1 pkt 4 powyzszej ustawy wskazaé nalezy, iz w sprawie
niesporne bylo, iz relacja pomiedzy stronami zostala niejako odwrocona. O ile zazwyczaj to ustugobiorca poszukuje
okreslonej ustugi u ustugodawcy, o tyle w niniejszej relacji to pozwany zaoferowal powodowi szereg czynnosci o
charakterze marketingowo — konsultacyjnych, ktérych powod nie poszukiwal, przy czym — jak to prawidlowo ustalil
Sad I instancji — brak bylo ze strony powoda mozliwoéci jakiejkolwiek negocjacji, a mozliwo$¢ sprzedazy towaréow
w supermarketach sieci (...),- w istocie powigzana byla z zamo6wieniem tychze uslug. Jakkolwiek na tle art. 15
ust. 1 pkt 4 zawieranie innych porozumien pomiedzy stronami, na mocy ktérych ustugodawca otrzyma inne niz
marza handlowa wynagrodzenie nie jest wykluczone, o tyle jednak, o ile ustugi te rzeczywiscie sa przez strony
wykonywane. Wbrew pierwszemu z zarzutéw apelacji Sad I instancji dokonal w tym zakresie prawidlowej oceny
materialu dowodowego i doszedl na tej podstawie do prawidlowych wnioskéw, co do braku wykonywania przez
pozwana spotke tych dodatkowych ustlug. Wbrew zarzutom apelacji Sad Okregowy dokonal tych ustalen takze w
oparciu o dowod z przestuchania $wiadka S. S.. Chociaz z zeznan tego Swiadka wynika, iz czes$¢ ustug o charakterze
marketingowym byla §wiadczona, nie sposéb jednak nie zwroci¢é uwagi, iz powodowa Spodtka nie uzyskiwala z tego
tytulu w istocie zadnych korzySci. W tym zakresie zwrdci¢ nalezy uwage, iz z jednej strony powod dostarczal do sieci
sklep6w (...),- bezmarkowa odziez. Skoro zatem dzialania promocyjne mialy polegaé czy to na umieszczeniu wizerunku
produktéw powoda w materialach promocyjnych (tzw. gazetkach), czy to na stosownym wyeksponowaniu tychze
w przestrzeni handlowej poprzez reklamy planszowe, czy tez poprzez umieszczenie tychze towaré6w w gondolach
handlowych w alejkach promocyjnych, nie spos6b nie zauwazy¢, iz tego typu dzialanie w zadnym stopniu nie utrwala



wérod odbiorcow wizerunku powodowej spolki, czy tez oferowanych przez nig towardw, skoro towary te — jako
bezmarkowe — nie sg rozréznialne przez konsumentoéw. Jak sie wydaje takze pozwana spotka w toku niniejszego
postepowania nie potrafila w sposéb niewatpliwy wskazaé jakie produkty dostarczone przez powoda i w jakim
miejscu zostaly przez nig zareklamowane. Znamienny jest tu zaoferowany przez pozwanego na te okoliczno$é materiat
dowodowy w postaci materialow promocyjnych (gazetek), w ktérych eksponowane mialy byé¢ towary nalezace do
powoda. Pozwany nie wskazal, w jakim miejscu (w jakiej gazetce, na jakiej stronie) doszlo do reklamy towaréw
powoda, a teze dowodowa dla tych dokumentéw okreélit jako dowoéd z ogladniecia. Ponadto zwazy¢ nalezy, iz
stosownie do art. 548 § 1 Kodeksu cywilnego z chwilg wydania rzeczy sprzedanej przechodza na kupujacego korzysci
i ciezary zwiazane z rzecza oraz niebezpieczenstwo przypadkowej utraty lub uszkodzenia rzeczy. Przepis ten, zgodnie
z art. 612 k. c., znajduje odpowiednie zastosowanie do umowy dostawy. Nie tylko zatem powdd z promocyjnej
dzialalnoSci pozwanego nie uzyskiwal zadnej korzysci, ale nadto pozwany prowadzil te dzialania w stosunku do
towarow, ktore byly juz jego wlasno$cia. Takze za innymi porozumieniami doradczo — marketingowymi w istocie
nie wigzaly sie dla pozwanej sp6lki zadne realne zobowiazania, za$ dla powoda zadne identyfikowalne korzysci. I tak
zwroécic nalezy uwage, iz ustugi informacji marketingowej(...) oraz ustuga (...) prowadzone byly w interesie pozwanego,
ktéry na ich podstawie dopasowaé mogl swoje zamodwienia do sytuacji rynkowej, w szczegdlnos$ci za§ mogl zwiekszyé
zakres swojego zamoéOwienia w tych placéwkach handlowych, w ktoérych dochodzilo do wyczerpania asortymentu
dostarczanego przez Spoélke (...). Nawet przy przyjeciu, iz korzy$¢ powoda polegala na tym, iz mogl obserwowaéd
wzrost sprzedazy w poszczegoblnych placowkach pozwanego i na tej podstawie zwracac sie do pozwanego o rozwazenie
mozliwo$ci zwiekszenia zamoéwien (co brzmi absurdalnie), podkresli¢ nalezy, iz takie dzialanie Spolki (...) byloby
w istocie dzialaniem na korzy$¢ pozwanego, a majacym na celu zapewnienie pozwanemu nieprzerwanej sprzedazy.
Podkresli¢ nalezy, iz w zakresie ustugi zarzadzenia relacjami z klientem zamawiajacego oraz uslug konsultacji
handlowych nie zostal sporzadzony zaden dokument w formie pisemne;j. nie sposob zatem zorientowa¢ sie na czym
doradztwo takie mialo polegaé oraz jakiego rodzaju korzy$ci powodowa Spdtka mialaby z takiego doradztwa odniesé.
Brak jest tez jakiegokolwiek zamoéwienia w tym zakresie ze strony powodowej Spolki, co zreszta dobitnie Swiadczy,
iz byla to usluga, ktérej powod nie potrzebowal, zas za podjetymi przez pozwanego w tym zakresie obowigzkami nie
staly zadne konkretne i zindywidualizowane dzialania.

Oceniajac na tle powyzszych rozwazan pierwszy z zarzutdw apelacyjnych pozwanego zwro6cié nalezy uwage, iz Sad
I instancji prawidtowo przyjal, iz w zakresie ustug dodatkowych powdd nie odniést zadnych korzysci, nawet przy
przyjeciu, iz ustugi te byly wykonywane. Jak juz wskazano sam sposéb nawiazania wspolpracy pomiedzy stronami
pozwala na przyjecie, iz powod tego rodzaju ustug w ogoéle nie potrzebowal. Powodowa Spdlka oczekiwala zamoéwienia
przez pozwanego oferowanych przez siebie towaréow (tekstyliow) i osiagniecia z tytutu takiej sprzedazy zysku. W
zadnym okresie wspoélpracy pomiedzy stronami powodowa Spolka nie oczekiwala podjecia dzialan o charakterze
marketingowo — konsultacyjnym i nie skladala pozwanemu tego rodzaju zlecen. Na tym tle prawidlowo tez Sad
Okregowy dokonat oceny materialu dowodowego opierajac sie na materiale dowodowym zaoferowanym przez powoda
i ustalajac w tym zakresie, iz powodowa Spolka pozbawiona byla jakiejkolwiek mozliwo$ci negocjowania §wiadczen
dodatkowych. Gdyby taka mozliwoé¢ byla, to powodowa Spodtka zrezygnowalaby z wiekszoSci z oferowanych przez
pozwanego ustug, o ile nie na wstepie, to przynajmniej po kliku miesigcach wspolpracy, gdy bylo jasne, iz sg to
ustugi, ktore albo w ogdle nie sa wykonywane, albo tez powodowi nie przynosza jakiejkolwiek korzysci. Wyzej zawarta
argumentacja czyni niezasadnym takze drugi z zarzutéw apelacyjnych — zarzut naruszenia art. 15 ust. 1 pkt 4 ustawy o
zwalczeniu nieuczciwej konkurencji. Sad I instancji prawidlowo zastosowal powyzsze uregulowanie, dokonujac w tym
zakresie wla$ciwej wykladni. za$ stanowisko Sadu Najwyzszego zawarte w wyroku z dnia 12 czerwca 2008 r. (sygn.
akt IIT CSK 23/08), na ktére powolywal sie Sad Okregowy, nalezy w peli podzielié.

Jezeli chodzi o ostatni z zarzutow apelacyjnych — naruszenia prawa materialnego — art. 498 Kodeksu cywilnego,
to intencja pozwanego w tym zakresie nie jest do konica zrozumiala. Oceni¢ jednak nalezy takze ten zarzut jako
chybiony. Zwrdci¢ nalezy uwage, iz katalog zadan, z ktéorymi moze wystapi¢ przedsiebiorca, ktorego interes zostal
zagrozony lub naruszony w razie dokonania czynu nieuczciwej konkurencji, wskazany zostal w art. 18 ust. 1 ustawy
o zwalczeniu nieuczciwej konkurencji. Zadanie to moze obejmowaé zaréwno naprawienie wyrzadzonej szkody na
zasadach ogdlnych (art. 18 ust. 1 pkt 4 ustawy), jak i wydanie bezpodstawnie uzyskanych korzysci, na zasadach



ogoblnych (art. 18 ust. 1 pkt 5 ustawy). W sprawie niniejszej powdd nie dochodzi jednak odszkodowania. Przedmiotem
roszczenia, jak prawidlowo ustalil to Sad Okregowy, sa przepisy o bezpodstawnym wzbogaceniu. W takiej sytuacji
art. 505 pkt 3 k. c., zgodnie z ktérym nie mogg by¢ umorzone przez potrgcenie wierzytelno$ci wynikajace z czynéow
niedozwolonych w ogoéle nie znajduje do oceny takiego stosunku prawnego zastosowania. Intencje pozwanego
podnoszacego taki zarzut nie sg zreszta jasne — skoro to pozwany dokonywal potracenia, a zatem przy przyjeciu jego
nieskuteczno$ci bytby tym bardziej dtuznikiem, cho¢ na innej podstawie.

Przy przyjeciu bezpodstawnego wzbogacenia jako podstawy zgloszonego roszczenia zwrocié jednak nalezy uwage, iz
jakkolwiek cze$¢ oplat zostala przez pozwanego potracona, to cze$é oplat zostala przez powodowa Spoélke zaplacona.
W tym zakresie zauwazy¢ nalezy, iz zgodnie z art. 411 pkt 1) k. c. nie mozna zadaé zwrotu §wiadczenia, w szczego6lnoSci
jezeli speliajgcy $wiadczenie wiedzial, ze nie byt do §wiadczenia zobowigzany, chyba ze spelienie §wiadczenia
nastapilo z zastrzezeniem zwrotu albo w celu unikniecia przymusu lub w wykonaniu niewaznej czynno$ci prawne;j.
Nie kwestionujac, iz poprzez art. 18 ust. 1 pkt 5 ustawy o zwalczeniu nieuczciwej konkurencji takze ten przepis
znajdowalby zastosowanie do oceny relacji miedzy stronami, konsekwentnie przyja¢ nalezy, iz powod znajdowal sie
w przymusowej sytuacji, za§ przymus mial charakter ekonomiczny. Z prawidlowo — jak juz wskazano - poczynionych
w sprawie ustalen faktycznych wynikalo bowiem, iz podjecie przez powoda wspolpracy z pozwanym bylo uzaleznione
od zamoéwienia szeregu uslug, poniesienia w tym zakresie kosztow wynagrodzenia oraz iz w tym zakresie powod
pozbawiony zostal mozliwosci jakiejkolwiek negocjacji. Te okolicznosci prowadzié musza do wniosku o tym, iz oplaty
z tytulu dodatkowych ustlug w czesci w jakiej zostaly zaplacone przez powodowa spoélke, ponoszone zostaly w celu
unikniecia przymusu.

Z powyzszych przyczyn Sad Apelacyjny — na podstawie art. 385 Kodeksu postepowania cywilnego - oddalil apelacje
(...),- Spolki z 0. 0. i spdiki spdtki komandytowej jako bezzasadna.

Odmiennie oceni¢ nalezy natomiast apelacje wniesiona przez powodowa sp6lke. Podniesione w niej zarzuty zmierzaja
w istocie do wykazania, iz do zakresu oplat innych niz marza handlowa za przyjecie towaru sprzedazy nalezy takze
rabat potransakcyjny, a zatem rabat przyznawany przez dostawce w wysoko$ci okres§lonej kwoty lub procentu od
warto$ci kazdej konkretnej dostawy towaréw zrealizowanej w danym okresie. Poglad ten w istocie nalezy podzielic.
W pierwszej kolejnosci zwrdcié nalezy uwage na caltkowicie nieekwiwalentny charakter takiego rabatu. W zwiazku
z zastosowaniem takiego rabatu powodowa Spoélka nie uzyskiwala zadnych korzyéci. W istocie jedynym celem
stosowania tego rabatu, bylo dalsze zamawianie przez pozwanego u powoda towaréw, co tym bardziej Swiadczy o tym,
iz stosowanie tego rabatu mialo charakter innej niz marza handlowa oplaty. Nadto zwrocié nalezy uwage, iz rabat
potransakeyjny naliczany i potrgcany byl po dokonaniu sprzedazy, a zatem byt to w istocie (takze wobec treéci wyzej
przytoczonego art. 548 § 1 k. c.) swoisty dla pozwanego bonus za sprzedanie jego wlasnych towaréw. Na to, iz rabat
potransakeyjny nie mie$ci sie w pojeciu marzy handlowej wskazuje takze definicja takiej marzy zawarta w art. 3 ust.
1 pkt 6 ustawy z dnia 5 lipca 2001 r. o cenach (Dz. U. Nr 97, poz. 1050 ze zm.), zgodnie z ktérg marza handlowa
jest to roznica miedzy cena placona przez kupujacego a cena uprzednio zaplacona przez przedsiebiorce, wynikajaca z
kosztow i zysku przedsiebiorcy, przy czym marza handlowa moze by¢ wyrazona kwotowo lub w procentach. Uznajac,
iz ta definicja marzy handlowej powinna znaleZ¢ zastosowanie takze na gruncie art. 15 ust. 1 pkt 4 ustawy o zwalczaniu
nieuczciwej konkurencji, zwazy¢ nalezy, iz taka definicja marzy handlowej przewiduje w istocie jedynie zastosowanie
rabatu przedsprzedaznego (wowczas zysk nabywcy bedzie wiekszy, albowiem r6znica pomiedzy ceng zaplacong przez
kupujacego, a ceng zaplacong przez przedsiebiorce bedzie wieksza). W takim pojeciu marzy handlowej w zadnym
stopniu nie miesci sie za$ rabat potransakcyjny, co w sposo6b definitywny prowadzi do wniosku, iz rabat ten ma walor
oplaty innej niz marza handlowa. Rozwazan tych nie zmienia sposdb realizacji rabatu potransakcyjnego we wspotpracy
pomiedzy stronami — a zatem naliczanie rabaty przez samego powoda wskutek wezwania skierowanego do niego
przez pozwanego. Sposob obiegu dokumentéw zwiagzany ze stosowaniem tego rabatu nie zmienia jego charakteru, w
szczegoblnosci zas okoliczno$é, iz powod we wlasnym zakresie (cho¢ na wezwanie pozwanego) korygowat faktury nie
moze prowadzi¢ do wniosku, iz rabat potransakcyjny byl sposobem dochodzenia do wysokosci marzy handlowe;j.

Powyzsze okoliczno$ci prowadza do wniosku o potrzebie zmiany zaskarzonego wyroku w tym zakresie, jak wynika z
okolicznosci faktycznych sprawy kwota rabatu transakcyjnego w relacjach pomiedzy stronami wyniosla lacznie 109



695,64 z1 i takg kwote — wraz z odsetkami w wysokoSci ustawowej od daty wymagalnosci, a zatem tak jak zwazyl to
Sad I instancji od dnia 8 sierpnia 2009 r. — nalezalo dodatkowo na rzecz powoda zasadzié¢, zmieniajac w tym zakresie
zaskarzone rozstrzygniecie w punkcie II. Konsekwencja zmiany wyroku Sadu Okregowego w tym zakresie byla takze
zmiana w zakresie kosztow postepowania, przy czym majgc na uwadze, iz powdd ulegl jedynie w nieznacznym stopniu
(w zakresie odsetek w wysoko$ci ustawowej, jakich domagal sie przed dniem 8 sierpnia 2009 r.), stosujac art. 100 zd. 2
Kodeksu postepowania cywilnego Sad Apelacyjny uznat przyznanie powodowi zwrotu pelnych kosztéw postepowania,
na ktore zlozyly sie oplata od pozwu (52 512 zl) oraz koszty zastepstwa procesowego ustalone zgodnie z § 6 pkt 77
rozporzadzenia Ministra Sprawiedliwo$ci z dnia 28 wrze$nia 2002 r. w sprawie oplat za czynnosci radcéw prawnych
oraz ponoszenia przez Skarb Panstwa kosztow pomocy prawnej udzielonej przez radce prawnego ustanowionego z
urzedu (Dz. U. Nr 163, poz. 1348 ze zm.) w kwocie 7 200 zl.

Uwzgledniajac apelacje powoda Sad Apelacyjny zmienil zaskarzony wyrok i orzek! co do istoty sprawy.
Podstawe rozstrzygniecia stanowi art. 386 § 1 kpc. i art. 385 kpc.

O kosztach postepowania apelacyjnego orzeczono na podstawie art. 98 § 11 3 w zw. z art. 391 § 1 Kodeksu postepowania
cywilnego i § 6 pkt 7 w zw. z § 12 ust. 1 pkt 2 rozporzadzenia Ministra Sprawiedliwos$ci z w sprawie oplat za czynnosci
radcoéw prawnych, na ktére to koszty zlozyly sie poniesione przez powoda oplata od apelacji (5 485 z1) oraz koszty
zastepstwa procesowego (5 400 z}).

Z tych przyczyn orzeczono jak w sentencji.



